UN IMPORTANTE PAPEL DE LOS MERCADERES
DE TOLEDO A FINALES DEL SIGLO XV:
ABASTECEDORES DE LA CASA REAL

Betsabé Caunedo del Potro

El comercio exterior adquirié en las postrimerias de la historia me-
dieval castellana, antes que los grandes viajes de los portugueses y el des-
cubrimiento de América ampliasen considerablemente el mundo medieval,
una notable importancia. Durante el reinado de los Reyes Catdlicos servia
de base a todo el juego de la politica internacional a la vez que constituia
una pieza clave en la economia del pais, en ese momento «dirigida»® pues-
ta al servicio de unos mayores ingresos para el estado y satisfaccién de
una sociedad aristocratica sobre la que se asentaba la nueva monarquia
ibérica *

El eje sobre el cual giraba el mds importante comercio exterior cas-
tellano en esos tltimos afios del siglo XV estaba constituido por la ruta
que atraviesa el Golfo de Vizcaya y Canal de la Mancha, cuya actividad
no habia cesade de incrementarse a lo largo del siglo XV, intensificindose
la presencia castellana en los distintos paises que la integraban: Bretafia,
Francia, Flandes, Inglaterra...®. Era un momento en que la economfa ca-

1. Asi lo ha calificado D. Luis SUAREZ FERNANDEZ: La Espasia de los Reyes
Catdlicos, pig. 41, t. XVII de la “Historia de Espafia” dirigida por D. Ramén Me-
néndez Pidal. Sefiala también una politica de tanteos y vacilaciones, dado el desco-
nocimiento de la materia por parte de los monarcas. En esta misma obra, aclara
iambién la similitud de intereses entre la nobleza vy la monarquia,

2, También el profesor SUAREZ en su obra, Politica Internacional de Isabel
la Catolica, t. I, padg, 22 v ss., aclara el interés de la corona en el fomento del
comercio exterior, y el papel que esta actividad jugé en la Espafia de los Reves
Catélicos, estando presente en todas las decisiones de politica exterior.

3. Hacia la primera mitad del siglo XV se incrementa la presencia espafioia
en Bretafia, ToucHARD, H.: Le Commerce maritime breton a la fin du Moyen Age,
“Annales Litteraires de 1'Université de Nantes”, I, Paris, 1967, pdg. 63. TrocME, E.
v DE La Fossg, M.: Le commerce rochelais de la fin du XV siécle au debut du
XVII, Paris, 1952, pdgs. 85-90, pone de manifiesto el incremento de mercancias
espafiolas en la Rochela, y también FiNoT, J.: Etude historique sur les relations
commerciales entre la Flandre et I'Espagne au Moyen Age, Paris, 1899 pdg. 223
v MoLLAT, M.: Le commerce maritime normand au XV siécle. Etude d’histoire
economique et sociales, Parfs, 1952, lo muestra para Rouen y Dippe, pdg. 18, 54-58.
El 4mbito inglés v sus transformaciones son resaltadas por CHILDE, W. R.: Anglo-
Castillian Trade in the Later Middle Ages, Manchester, 1978,
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talana se veia afectada por un fuerte declive, Valencia sustituia a Barce-
lona y crecia en Oriente el peligro turco, impulsor de un retroceso mer-
cantil . El Atlantico se presentaba mds atractivo que el Mediterrdneo; al
iniciarse el siglo XVI le habria sustituido casi totalmente.

Este comercio presenta una caracteristica esencial: Castilla exportaba
materias primas y recibia productos elaborados®. La partida mds impor-
tante entre las exportaciones castellanas la constituia la lana merina, que
puntualmente emprendia su viaje hacia la ruta del Canal acompafiada por
otra serie de articulos necesarios para la industria textil europea: aceite,
productos tintdreos..., también el hierro vasco y otros metales, frutos se-
cos, cueros, jabén, especies... Articulos muchas veces escondidos en el
término «otras mercaderias» compensaban las importaciones de pafios y
lienzos europeos. En este sentido, podemos hablar de mercados comple-
mentarios; Castilla exporta materia prima bdsica e indispensable para el
funcionamiento de los telares flamencos, ingleses, italianos... totalmente
dependientes del suministro exterior® en ese artfculo clave para su indus-
tria, mientras que recibe el producto que éstos han elaborado, que en Cas-
tilla encuentra una amplia y distinguida clientela’, cuyas necesidades no
se cubrian con la preduccion naciona) de los centros que, como Toledo,
Cuenca, Ciudad Real, Murcia, Cérdoba y Sevilla aspiraban a la fabrica-
cién de pafios de calidad, lujo acorde con los mercados internacionales y
las exigencias de una clientela aristocrdtica, vinculada a las fluctuaciones
de la moda®

4, VICENS-VIVES, J.; SUAREzZ FERNANDEZ, L. v CARRERE, C.: la economia de
los Paises de la Corona de Aragén en la Baja Edad Media, V1 Congreso de Historia
de la Corona de Aragén, pdgs. 32-33, Madrid, 1959.

5. Para un estudio de algunas de las caracteristicas esenciales del comercio en
la ruta del Canal y de los productos que circulaban por ¢! mismo, remito a mi
tesis doctoral, Mercaderes y Comercio en el Golfo de Vizcaya durante la primera
mitad del reinado de los Reyes Catdlicos, leida en la Universidad Autdnoma de
Madrid e! 29 de julic de 1981.

6. El caso mis claro lo constituyd Flandes. Sobre la necesidad que tuvo el
condado de recurrir a la lana de exportacién remitimos al estudio de VERHULST,
A, E.: La laine indigene dans les anciens Pays Bas entre le XII et le XVII siécle,
Mise en oeuvre industrialle, production et commerce, en “La lana como materia
prima”. Atti de la prima settimana di Studio 1974. Instituto Internazionale di
Storia Economica Francisco Datini. Prato.

7. CARANDE, R.: La economia y la expansion ultramarina bajo el gobierno de
los Reyes Catolicos. Siete Estudios de Historia de Espafia, Barcelona, pig. 16, sefiala
una fuerte demanda de tejidos en el reinado de los Reyes Catdlicos.

8. Caranpg, R.: Castilla no contaba con una fuerte industria nacional, tras la
renuncia de los Reyes Catdlicos, como sus antecesores Trastdmara, a su creacidn,
segin nos explica en su obra La economia y la expansion..., pig. 11, A pesar de la
insuficiencia a nive] general, IRADIEL, P., en su obra Evolucion de la industria textil
castellana en los siglos XIII y XVI. Factores de desarrollo, organizacion y costes
de la produccién manufacturera de Cuenca, Salamanca, 1974, pdgs. 112-113, explica
que se puede establecer una diferencia notoria en la produccién textil entre la
submeseta norte ¥ sur. La de la meseta norte se limitaba a una gama de pafios de
escasa calidad, que debian satisfacer la demanda de una clientela amplia pero poco
selecta, que tenia como centros destacados a Segovia, Avila, Palencia, Burgos,
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Los principales protagonistas de esta actividad comercial en la Ruta
del Canal de la Mancha y Golfo de Vizcaya, fueron en el periode que nos
ocupa, los grandes mercaderes burgaleses ®. E! dominio y control que con-
siguieron en este dmbito, el ejercicio de la misma actividad en la ruta del
Mediterrdneo, les brindé una sélida plataforma para afirmar su suprema-
cfa dentro de la vida econdmica castellana en las postrimerfas de la Edad
Media.

Como consecuencia de su actividad, los grandes mercaderes burgaleses
colocan en la peninsula una serie de productos de importacién, fundamen-
talmente pafios y lenzos, para cuya comercializacién y venta necesitan
unos adecuados canales de distribucién. Esta funcién, que ellos no suelen
cubrir, es la que van a desempeiiar otros mercaderes castellanos: toleda-
nos, vallisoletanos, medinenses, segovianos... ™,

Encontramos, pues, a nuestros protagonistas, los mercaderes de To-
ledo, inmersos en la actividad del comercio exterior, participando de sus
beneficios, al cubrir un importante eslabdn dentro de la cadena de la acti-
vidad comercial, el de distribuidores en el reino de algunos de los pro-
ductos de importacién, los de mads alta calidad y precio, fundamentalmente
pafios finos, terciopelos, rasos, brocados, granas, rouanes, holandas... pro-
cedentes tanto de la ruta del Canal como de Italia. .

Ciertos aspectos elevan la condicién y categoria de los mercaderes
toledanos, aumentando su importancia en el cfrculo mercantil, Ya hemos
mencionado que actian como minoristas, que se especializan en la distri-
bucién y venta de los productos de importacidn de calidad y precio, pa-
nos finos. Debemos afiadir, ademads, y de ahi su especial significacién, que
cuentan con una clientela distinguida y selecta, pues fueron los principales
abastecedores de estos productos de la Casa Real y distintas casas nobles ™.

Algunas familias sobresalen dentro del grupo de mercaderes de Tole-
do: los de la Fuente, Torre, Toledo, San Pedro... dedicando a varios de
sus vastagos a la actividad comercial. Los tres hermancs de la Fuente:
Alonso, Diego y Juan participan en el negocio mercantil familiar dirigidos
por Diego, a quien encontramos en distintas ocasiones asociado a otro
importante mercader, Alonso de la Torre, en primer plano frente a sus
parientes Juan de la Torre el viejo y el mozo. Los hermanos Juan y Gon-

Ezcaray, Belorado... La produccién de la submeseta sur, de los centros mencionados
era, por el contrario, de alta calidad.

Un elenco de los mismos y reflejo de su actividad se presentan en mi tesis
doctoral.

10. Existen entre eilos diferencias notables. Mientras que los mercaderes de
Toledo y Valladolid se especializan en los productos de exportacién mas caros y
delicados, contando con una clientela muy distinguida {Casa Real y casas nobles),
los mercaderes de Medina v Segovia, también minoristas, se han de conformar con
un radio de accién mds modesto, con negocios de menor envergadura.

11, Comparten esta actividad con los mercaderes de Valladolid.
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zalo de San Pedro ocuparon también un puesto destacado dentro del
grupo de mercaderes de Toledo que ejercian su actividad en los iltimos
anos del siglo XV.

Su identidad, condicién y actividad, la conocemos y la analizamos en
estas lineas, a través de diferentes érdenes de pago giradas a su favor en
virtud de las mercancfas vendidas para la Casa Real ®, que también nos
ponen de manifiesto:

— la regularidad de las operaciones — distintas drdenes se repiten en los
ultimos afos del siglo, 1496, 1497, 1498, 1499 y 1502,

— el precio de las mercancias y el uso dado a las mismas,

En diciembre de 1496, el tesorero general Gonzalo de Baeza, recibe
la orden de abonar 950.000 mrs. a los mercaderes de Toledo Alonso de la
Torre y Diego de la Fuente, importe de ciertos brocados, sedas, paifios y
otras mercancias que se habian comprado para servicio del principe D.
Juan ™ En ese mismo afio debfan también abonarse a los mismos merca-
deres 91.937 mrs. por los brocados y sedas que por orden real se habian
entregado a dofia Juana Pimentel, dama de la casa de la reina: 7,5 varas
de brocado pelirrojo, que valoran en 68.437 mrs. ¥ 10 varas de terciopelo
carmesi en 23.500 mrs.

En 1497 ambos mercaderes entregan a la cdmara real 28 varas de pafio
negro de Florencia, destinadas a la confeccién de capas para el rey, reina
e infantas, valoradas en 33.600 mrs. y 1 1/4 varas de terciopelo negro que
serviria de adorno a las capas. En la misma partida encontramos la venta
de 12 varas de raso carmesi a 1.300 mrs./vara, cuyo valor ascendia a
15.600 mrs. que la reina habia ordenado ofrecer al secretario de los vene-
cianos *. En 1498, un recibi de los citados mercaderes de ciertos mrs, (no
se especifica cantidad) pone de manifiesto la deuda de Martin de Salinas,
camarero de la reina y princesa, por mercancias compradas para ésta’.

12. Se conservan en una de las secciones del Archivo General de Simancas,
“Casas ¥ Sitios Reales”, Cargo y Descargo de los Reyes Catélicos, que abreviare-
mos: AG.S, C. v 5. Reales, C. ¥ D. de los R.C.

13. A.G.S, C. ¥ 8. Reales, C. y D. de los R.C,, leg. 1, fol. 74.

14, AGS, C. y 8. Reales, C. y D. de los R.C, leg, 61, fol. 47. Se ordena
abonarles esta cantidad en las rentas de 1496, En este mismo folio encontramos
también la orden de libramiento a favor de los mismos mercaderes de %0.000 mrs.
en remuneracién de algunos servicios. Se debe librar en las alcabalas de la ciudad
de Cérdoba de 1505.

15. A.G.S,, “Mercedes y Privilegios”, fol. 112, leg. 31:

1Y vara de terciopelo negro a 875 mrs./vara .................. 1.458 mrs.
12 varas de raso marmesi a 1.300 mrs./vara ..................... 15.600 mrs.
28 varas de pafio negro de Florencia a 1,200 mrs./vara ...... 33,600 mrs.

Distintas calidades y precios las recogemos en los cuadros finales.

16. AGS, C. y S. Reales, C. y D. de los R.C., leg. 9, fol. 104. Ocafia, 22 di-
ciembre 1498,
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En 1499, los monarcas ordenan a don Lope de Ledn, abonar a los her-
manos Juan y Gonzalo de San Pedro, mercaderes de Toledo, 67.280 mrs.
por mercancias, pafios y lienzos, vendidas para servicio del principe don
Juan ¥,

Las diferentes érdenes de pago del afio 1502 testimonian las importan-
tes compras de pafios, sedas y otras mercancias efectuadas por la reina
para el ajuar de la duquesa de Medinaceli, dofia Mencia Manuel. A Alonso
de la Fuente corresponden por este concepto 347.445 mrs. ™, a Juan de
San Juan 110.954 mrs.™ y a Juan Pérez de Villarreal 26.675 mrs, ®,

Ademas de la Corona, de los distintos miembros de la Casa Real, di-
ferentes damas de los mds importantes y distinguidos linajes castellanos:
Enrique, Acuifia, Pimentel, Manrique... se encuentran entre los clientes
de los mercaderes de Toledo. Alonso de ta Torre proporciona en estos afios
terciopelos, rasos y granas de Londres a dofia Cruz Enrique, dofia Blanca
de Acufia, dofla Maria Pimentel v dofia Leonor Manrique ®, quienes con
estos productos de importacion mantienen la dignidad, primacia y decoro
que en estos afios correspondia a su persona y hogares.

Las distintas variedades que estas ¢rdenes de pago recogen y que he-
mos agrupado en los cuadros resimenes que incluimos al final de estas
paginas nos evidencian: -

— la doble procedencia: ruta del Canal e Ttalia de los pafios y lienzos
adquiridos por la Casa Real, bien para su propio uso o para ofrecer
regalos como muestra de buena voluntad, caso del raso ofrecido al se-
cretario de los venecianocs, o del presente de la reina a dofia Mencia
Manuel;

— ¥ como una designacién genérica referida al pais o ciudad productora:
pafio de Londres, de Florencia, Countrais, Rouvan... y el color era su-
ficiente para determinar la calidad del pafio por encima de otras indi-
caciones que pudiesen resultar mds precisas como peso, ndmero de
ligaduras... ®

17. A.GS,, C. v 8. Reales, C. y D, de los R.C,, leg. 44, fols. 14 al 16,

18. A.GS, C. ¥ 5. Reales, C. y D. de los R.C,, leg. 3, fol. 2.

19. A.G.S., C. y 5. Reales, C. v D, de los R.C, leg. 3, fol. 2.

20. AGS, C y S. Reales, C. vy D. de los R.C,, leg. 3, fol, 2,

21. AG.S, C. v S. Reales, C. y D, de los RC leg. 7 fol. 530. Cuenta dada

pot Alonso de la Torre, mercader, a Salinas, va fallec1do por razén de las telas,
terciopelos, raso y grana de Londres, vendidas a las damas citadas.

22. ImrapiEL, P.: Evolucion..., pdg. 121, explica ¢6mo el color es un elemento
fundamental para determinar la calidad. Dar un color concreto a un pafic requeria
exigencias especificas: determinada finura y calidad del tejido (una buena tinta
sobre un tejido comiin ¢ de mala contextura no resultaba rentable). Sefiala también
que la operacién del tefiido era el capitulo mds importante dentro de los costes de
produccién; la incidencia del coste del tinte en el precio total era mayor conforme
aumentaba la calidad de los pafios.
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Las distintas ordenes de pago de que disponemos evidencian que los
panios finos constituian las partidas mds importantes de las mercancias
vendidas por los mercaderes de Toledo a su distinguida clientela, aunque
no eran los dnicos productos con los que trataban. Otra serie de diversos
objetos: reposteros, bocaranes, alfombras, tapices, etc., figuran también
entre las mercancias que nuestros protagonistas podian ofrecer, Una orden
de pago de 22.100 mrs. a favor de Alonso de Toledo refleja la entrega
de 13 reposteros, hechos para servicio de la reina por parte de los merca-
deres ®. Bocaranes, alfombras, tapices, figuran en la relacién de mercan-
cfas que se habfan comprado por orden de la reina para el ajuar de la
duquesa de Medinaceli al mercader de Toledo Alonso de la Torre®,

Los beneficios obtenidos en el comercio les permiten realizar otra serie
de negocios lucrativos, entre los que destacarfamos el préstamo de dinero,
que les proporcionaria en ocasiones, mds que beneficios econdmicos, la
posibilidad de éstos, dadas las ventajas y privilegios que les brindan, Para
comprenderlos debemos tener en cuenta quiénes son los beneficiarios de
esta actividad, fundamentalmente:

— la Corona
— sus compafieros menos afortunados

La esquilmada hacienda real, que se veia obligada en este periodo a
soportar gastos de guerra cuantiosos: Granada, Italia, tiene que acudir,
en ocasiones, a los préstamos de particulares —entre los que también van
a encontrarse los mercaderes de Toledo— para hacer frente a sus distin-
tas necesidades.

Alonso de ta Torre asume algunos de los compromisos financieros de
la Corona adelantando ciertas cantidades. Firma una cédula de cambio
de 750,000 mrs. para pagar en Barcelona a don Ramén de Cardona, caba-
llerizo mayor del rey, por las 3 galeras con que sirvié en Nipoles, opera-
cién que le supuso un beneficio de 15.000 mrs. *. Su compafiero Fernando
de la Fuente, mercader de Toledo, también responde al llamamiento real,
prestando a la Corona en 1489, 20.000 mrs. destinados a hacer frente a
la ofensiva que supuso el cerco de Baza. Recibe a cambio, de acuerdo con
lo estipulado con la Corona, 2.000 mrs. de juro de heredad que sitdan en
la renta de las alcabalas de Salamanca®. Esta cantidad, no significativa,

23, AG.S., C. v S. Reales, C. v D. de los R.C,, leg. 2, fol, 370,

24. AG.S, C. y S8 Reales, C. y D. de los R.C, leg. 3, fol. 2.

25. A.G.S.. C. v S. Reales, C. ¥ D, de los R.C,, leg. 4, fol. 209, Se ordena a
Ochoa de lLanda que pague a Alonsoc de la Torre, 765.000 mrs. de una cédula de
cambio que &1 dio para pagarle en Barcelona a D. Ramén de Cardona, caballerizo
mayor del rey, por las 3 galeras con que sirvié en Ndpoles, ¥ 15.000 mrs. por el
interés de! cambio. La orden de abono es del 18 de mayo de 1504, Medina dei
Campo. Recibi de A. de la Torre, 15 junio de ese mismeo aifio,

26. A.G.S., “Mercedes y Privilegios”, leg. 61, fol. 47. Se decide asi en virtud
de las disposiciones generales del reino, en las que los monarcas explican sus ne-
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vendria a sumarse a otras mds importantes aportadas por distintos merca-
deres castellanos ¥.

Los mercaderes de Medina del Campoe también solicitaron, en ocasio-
nes, préstamos a los de Toledo. Estos no constituyeron grandes opera-
ciones de crédito, pues se limitaron a pequefias cantidades destinadas ge-
neralmente a ayudar a superar una circunstancia adversa o catidstrofe, ya
que la marcha normal de sus negocios no solia ofrecer ocasiones como pa-
ra solicitar la ayuda de otros. Luis Gonzilez, mercader de Medina, debe
en razén de un préstamo a Juan de la Torre, el viejo, mercader de Toledo,
20.000 mrs. mientras que Luis del Castillo, especiero de la localidad me-
diense, adeuda 60.000 mrs. a Juan de la Torre, el mozo, y a Fernando y
Alonso Usillo, también mercaderes de Toledo. Para hacer efectivas estas
deudas se les amplia ¢l plazo de pago a la feria de mayo de 1493 a cele-
brar en Medina, ya que habian sido damnificados por el fuego sufrido en
la villa en 1492 %, De este aplazamiento se beneficiaron también sus com-
paneros Sancho de Toledo y Sancho de Gumiel, deudores del mercader
de Toledo, Alonso de Toledo. La cantidad aplazada ascendia a 33.634
mrs. =,

Dentro de sus negocios de dinero debemos mencionar otros importan-
tes aspectos:

— receptores de Bula de Cruzada
— arrendadores de rentas

Alonso de la Torre fue recaudador de las Bulas de Cruzada en el obis-
pado de Toledo en 1494™, y en 1501 en unién de Diego de la Fuente se
hizo cargo de la recaudacién de las cantidades destinadas «para la paga
de las guardas». Contamos con Srdenes para que ambos paguen la can-
tidad adeudada por este concepto a Martin de Salinas, contino de la Casa
Real. A Diego de la Fuente le correspondia entregar 1.348.883 mrs.® y a

cesidades de dinero “acordeme socorrer de algunas contyas de maravedis de algunas
personas de mys reynos”, “dandoles en pago de lo que dieren mrs. de juro de
heredad, situados donde estimasen oportunos”, “dandoles el millar de juro a diez
mill maravedis”,

27. Sirvanos de ejemplo la figura de Diego de Soria, mercader burgalés, que
aporté 300,000 mrs. AJG.S., “Mercedes y Privilegios”, leg. 108, fol, 31, Cita La-
DERO, M. A.: Castilla y la conguista del reino de Granada, Valladolid, 1969, pag. 298.
Recoge también otros préstamos de particulares,

28, A.G.S,, Sello, 1492, XI, 42.

29. A.G.S, Sello, 1492, XI, 42. 17.634 mrs. correspondian a Sancho de Toledo
v 16.000 mrs. a Sancho de Gumiel,

30. A.G.S., Sello, 1494, XI, 446, Presenta demanda contra su criado Diego de
Cetino, acusdndole de haberse *“algado” con lo recaudado en los tesoreros de la
cruzada del obispado de Toledo. El corregidor de Zamora debe hacerse cargo de
esta acusacién.

31. A.GS., C. y 5. Reales, C. ¥ D, de los R.C,, leg. 47, fol. 164 2.° Esta can-
tidad se la debia pagar a la corona antes de fin de agosto de 1502 “de los maravedis
que vos fueron librados e son a vuestro cargo para la paga de la gente de nuestras
goardas”,
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Alonso de la Torre 1.639.184 %, Unos afios después, Diego de la Fuente,
emprenderia otro importante negocio, €l de arrendador de la renta de la
seda de Granada, actividad que podrfamos relacionar con su papel de ex-
pendedor de este producto. En 1505 la arrienda por 7.950.713 mrs., canti-
dad que descenderd en 1506-7 a 7.200.000 mrs. para volver a subir en
1508-10 a 7.300.000 mrs. *. De 1511 a 1516 el mismo es de nuevo el arren-
datario, condicién gque traspasard al también mercader de Toledo Juan
Alonso de Toledo.

Hemos visto a los mercaderes toledanos dedicarse a sus diversos nego-
cios en solitario o asocidndose entre si, constituyendo compaififas de co-
mercio de dmbito familiar, reveldndosenos como la mis importante la for-
mada por Diego de la Fuente y Alonso de la Torre. Tampoco resultd ex-
trafio su asociacién con mercaderes extranjeros, sobre todo en el campo
de los negocios de dinero, eligiendo en este caso como socios a los geno-
veses, expertos conocedores de los distintos métodos y operaciones co-
merciales y financieras, Un ejemplo de este tipo nos lo brinda Bernaldo
Castellén, quien formé compania con el genovés Francisco Palomares.
Esta razén social se dedicaba, segin testimonio de sus socios, a negocios
de cambio y movimientos de dinero ™.

Los mercaderes de Toledo trabajande individualmente o uniéndose en
compafias comerciales constituyen un grupo de intereses solidarios, grupo
que presenta unas caracteristicas afines con otros mercaderes del reino,
que forma —no debemos olvidarlo— un importante eslabdn en la cadena
comercial que llevd a algunos de nuestros compatriotas a jugar un desta-
cado papel en la gran ruta de comercio constituida por los distintos puer-
tos del Golfo de Vizeaya y Canal de la Mancha. No es nuestro propésito
presentar esta ruta, su actividad, ni los hombres que la vitalizaron y al-
canzaron los primeros puestos en el mercado internacional, ya que reba-
sarfa con creces el objetivo de estas lineas, centrado en la presentacién
de una determinada faceta de los mercaderes de Toledo en los ltimos
afios del siglo XV : el de abastecedores de pafios y telas finas de la Casa
Real y grandes linajes del reino.

32. AGS., C. v S, Reales, C. y D. de los R.C., leg. 47, fol. 166.

33, CARANDE, R.: Carios V y sus banqueros, pag. 419. En esta misma obra nos
ofrece las sumas por las que la renta fue arrendada posteriormente.

34, A.G.S., Sello, 1489, IX, 318. En el momento de su disolucién y reparto de
beneficios, surgieron diferencias entre ambos socios, quienes de comin acuerdo
nombraron a Sancho de Toledo, mercader, juez drbitro,
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PAROS VENDIDOS POR LOS MERCADERES DE TOLEDO: SAN PEDRO 4 1a Casa REAL

Raso negro
Raso carmesi
Raso negro veneciano

Terciopelo negro

Terciopelo negro

Grana de YLondres

CANTIDAD PRECIO
CLASE DE PaRO —— — ANQ DESTINO

varas mrs.
....................................... 2 s 600 1499 Descargos alma Principe D, Juan
.................................... 3 1.200 1502* Ajuar de dofia Mencia Manuel
........................ 3L 550 1502* Ajuar de doiia Mencia Manuel
................................. 36 900 1499 Descargos alma Principe D. Juan
Terciopelo verde de Génova ............... 341, 1.000 1502+ Ajuar de dofia Mencia Manuel
Terciopelo azul .............................. 114, 1.000 1502* Ajuar de doia Mencia Manuel
Terciopelo carmesi de dos hilos ............ 41y 2,700 1502* Ajuar de dofia Mencia Manuel
................................. 1Y 850 1502+ Ajuar de dofia Mencia Manuel
Terciopelo verde ................................ 1, 1.000 1502* Ajuar de dofta Mencia Manuel
.............................. Ya 1.200 1499 Descargos alma Principe D, Juan
Grana de Florencia ........................... 13, 1.600 1499 Descargos alma Principe D. Juan
Rudn sello leonado .............................. 3y 620 1499 Descargos alma Principe D. Juan
Rudn anaranjado .................... ...l 41/ 550 1502+ Ajuar de dofia Mencia Manuel
Rudn plateado ...t 41/, 550 1502* Ajuar de dofla Mencia Manuel
Pafic negro de Florencta ..................... 5 1.200 1499 Descargos alma Principe D, Juan
Countrai ............ oo 13 600 1499 Descargos alma Principe D, Juan
Aceituni morado de Florencia ............... 8 1.250 1499 Descargos alma Principe D. Juan
Aceitun{ azul y anaranjado .................. 11 1.100 1502* Ajuar de dofia Mencia Manuel
Frisia blanca................... ..o, 46 50 1502* Ajuar de dofta Mencia Manuel

*  Desconocemos fecha de venta. 1502 es la fecha de la orden de pago.
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TELAS VENDIDAS POR LOS MERCADERES DE TOLEDO:

SAN PEDRO A La CAMARA REAL

CANTIDAD PRECIO
CALIDAD — — COLORES
varas mrs.
Terciopelo ... 88 850 a 2.700 negro, verde, carmesi, azul
Frisia ..o 46 50 blanco
Raso ... 361 550 a 1.200 negro, carmest
Aceituni ... 1% 1.200 a 1.250 morado, azul, anaranjado
Countrai ..................... e 13 600 —_—
RUAn ..o 12 550 a 620 anaranjado, plateado
Pafio negro de Florencia ..................... 5 1.200 negro
Grana ... 2 1.200 a 1.600 colorado
PANOS VENDIDOS POR LOS MERCADERES DE TOLEDG: DE LA FUENTE a La Casa REAL
CANTIDAD PRECIO
CLASE DE PARO — — ARO DESTINOG
varas mrs.

Brocado pelirrojo ... 7 9.124 1496 Ajuar de dofia Juana Pimentel
Terciopelo carmesi .............................. 10 2.350 1496 Ajuar de dona Juana Pimentel
Terciopelo negro ..., 1Y 875 1497 Casa Real
Pafio negro de Florencia ..................... 28 1.200 1497 Casa Real
Raso CAFMeST ...viiviiiiieeeieiiniiiiiiniines 12 1.300 1497 Regalo al secretario de los venecianos
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MERCADERES DE TOLEDO:

TORRE {(TELAS VENDIDAS A LA Casa REaL)

_ CANTIDAD PRECIO )
CLASE DE PARNO — — ARo DESTINO
varas mrs./vara
Terciopel!o carmesi de Génova de dos hilos, 201 2.700 1502* Ajuar duquesa de Medinaceli
Terciopelo negro de dos hiles ............ .. 131 850 1502* Ajuar duquesa de Medinaceli
Raso verde de Florencia..................... 11 550 1502* Ajuar duquesa de Medinaceli
Damasco carmesi veneciano .................. 81 380 1502* Ajuar duguesa de Medinaceli
Raso blanco de Florencia .................... 10 550 1502* Ajuar duquesa de Medinaceli
Raso TUFQUESA .....oooiieieiiiii e, 3y 550 1502* Ajuar duquesa de Medinaceli
Terciopelo azul doble de Génova ............ 12 1.00¢ 1502* Ajuar duquesa de Medinaceli
Terciopelo azul doble ........................ 12 1.000 1502* Ajuar dugquesa de Medinaceli
Grana de Florencia ...................oo..... 3 1.500 1502* Ajuar duguesa de Medinaceli
Tafetdn azul y naraoja ........................ 65 240 1502* Ajuar duquesa de Medinaceli

*

Orden de pago, La venta efectuada con anterioridad.

OBJETOS DIVERS0S YENDIDOS PARA EL MISMO AJUAR DE LA DUQUESA DE MEDINACELI POR REGALO DE LA REINA

12 bocaranes azules delgados .........

1 tapiz de 57 anas

1 alfombra de rueda de 30 palmos ......
3 ante-puertas de 9 anas cada una

25¢ mrs./unidad.
750 mrs.fana.

5.500 mrs.
4,797 mrs,



